
1 
 

 
Товарищество с ограниченной Товарищество с ограниченной 
 ответственностью «WGROUP LTD» ответственностью «WGROUP LTD» 

     

    Почта: infowgroup@list.ru                                                                                           Почта: infowgroup@list.ru 
 050063, Г.АЛМАТЫ, АУЭЗОВСКИЙ РАЙОН,  050063, Г.АЛМАТЫ, АУЭЗОВСКИЙ РАЙОН, 
 6 микрорайон, дом 26а  6 микрорайон, дом 26а 
 Тел: +7 777 027 56 14  Тел: +7 777 027 56 14 
 

 

ДОГОВОР КУПЛИ-ПРОДАЖИ (ПУБЛИЧНАЯ ОФЕРТА) 

на участие в программе трейд-ин кондиционеров 

 

                                                                                                                                                                                                                              
TOO WGROUP LTD, именуемое в дальнейшем «Продавец», в соответствии со статьей 387 Гражданского кодекса Республики Казахстан 

публикует настоящую публичную оферту о заключении договора розничной купли-продажи кондиционера на условиях программы трейд-ин 

кондиционеров с любым физическим или юридическим лицом, именуемым в дальнейшем «Покупатель», на следующих условиях. 

 

 1. Термины и определения 

1.1. Продавец – TOO WGROUP LTD, являющееся стороной по настоящему договору, осуществляющее продажу Нового оборудования 

Покупателю и прием Старого оборудования от Покупателя. 

1.2. Покупатель – физическое или юридическое лицо, принявшее (акцептовавшее) настоящую Оферту и таким образом заключившее договор 

с Продавцом, приобретающее Новое оборудование у Продавца и передающее Старое оборудование Продавцу. 

1.3. Старое оборудование – бывший в употреблении кондиционер, принадлежащий Покупателю на праве собственности, который передается 

Продавцу в рамках Программы для получения Скидки. 

1.4. Новое оборудование – новый кондиционер (товар), приобретаемый Покупателем у Продавца с использованием предоставленной Скидки в 

рамках настоящего договора. 

1.5. Скидка – сумма, на которую уменьшается цена Нового оборудования при продаже Покупателю, предоставляемая Продавцом в качестве 

частичной оплаты за счет принятия Старого оборудования. 

1.6. Программа трейд-ин – организованная Продавцом система, в рамках которой Покупатель передает Продавцу Старое оборудование и 

получает Скидку при приобретении Нового оборудования у Продавца. 

1.7. Стороны – Продавец и Покупатель, совместно именуемые так в тексте настоящего договора. 

 

 2. Предмет договора 

2.1. Продавец обязуется передать (продать) Покупателю Новое оборудование, а Покупатель обязуется принять и оплатить его в порядке и на 

условиях, предусмотренных настоящим договором. 

2.2. В рамках исполнения настоящего договора Покупатель передает Продавцу Старое оборудование, принадлежащее Покупателю на праве 

собственности, а Продавец предоставляет Покупателю Скидку при покупке соответствующего Нового оборудования. 

2.3. Конкретное наименование, модель и комплектация Нового оборудования, а также его цена до применения Скидки, размер 

предоставляемой Скидки и итоговая сумма, подлежащая оплате Покупателем, определяются по согласованию Сторон и отражаются в 

соответствующем документе (заказе Покупателя, спецификации, счете, акте приема-передачи и т. п.), оформляемом при заключении 

настоящего договора. 

2.4. Право собственности на Старое оборудование переходит к Продавцу с момента передачи такого оборудования Продавцу в рамках 

настоящего договора. Право собственности на Новое оборудование переходит к Покупателю с момента полной оплаты Покупателем 

установленной цены Нового оборудования (с учетом Скидки) и фактической передачи Нового оборудования Покупателю. 

 

 3. Порядок заключения договора (акцепт Оферты) 

3.1. Настоящий договор является публичной офертой Продавца (в соответствии со ст. 387 ГК РК) и адресован неопределенному кругу лиц. 

Акцептом (полным и безоговорочным принятием) условий настоящей Оферты считается совершение Покупателем следующих действий: 

передача Старого оборудования Продавцу, оформление заказа (или необходимых документов) на приобретение Нового оборудования с 

учетом предоставленной Скидки, а также оплата Покупателем денежной суммы, составляющей разницу между ценой Нового оборудования и 

размером Скидки. 

3.2. Моментом акцепта Оферты и заключения договора считается момент выполнения Покупателем всех действий, указанных в п. 3.1, 

свидетельствующих о согласии Покупателя заключить договор на предложенных Продавцом условиях. 

3.3. В случае, если Покупатель не осуществил акцепт Оферты в порядке, указанном в п. 3.1, данный договор не считается заключенным. 

3.4. Настоящая Оферта вступает в силу с даты ее публикации на официальном сайте Продавца и действует до момента ее отзыва либо замены 
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Продавцом новой офертой. Продавец вправе в любое время внести изменения в условия Оферты или отозвать ее. Такие изменения вступают 

в силу с момента размещения обновленного текста Оферты на сайте Продавца и распространяются только на договоры, заключаемые после 

введения изменений. 

3.5. Отзыв или замена Оферты не распространяется на уже заключенные договоры между Продавцом и Покупателем; обязательства по таким 

договорам сохраняют силу и выполняются на условиях, действовавших на момент их заключения. 

 

 4. Цена и порядок расчетов 

4.1. Стоимость Нового оборудования определяется в соответствии с ценами, установленными Продавцом на момент заключения договора 

(например, согласно действующему прейскуранту или указанным на веб-сайте Продавца ценам либо цене, указанной в документах, 

оформляемых при заключении договора). Указанная стоимость включает налог на добавленную стоимость (НДС) по ставке, установленной 

законодательством (в настоящее время – 12%). 

4.2. Размер Скидки, предоставляемой Покупателю за передачу Старого оборудования, определяется Продавцом исходя из состояния, модели 

и других характеристик Старого оборудования либо в соответствии с условиями Программы, действующими на момент акцепта Оферты. 

Информация о возможном размере Скидки сообщается Продавцом Покупателю заранее (до заключения договора) и фиксируется в документе, 

указанном в п. 2.3 настоящего договора. 

4.3. Скидка предоставляется путем зачета стоимости передаваемого Старого оборудования в счет части цены Нового оборудования. Таким 

образом, Скидка уменьшает сумму, подлежащую оплате Покупателем за Новое оборудование. 

4.4. Оплата оставшейся после применения Скидки части стоимости Нового оборудования производится Покупателем единовременно при 

заключении договора, если иной порядок оплаты не согласован Сторонами дополнительно. Оплата может осуществляться любым допустимым 

способом, принимаемым Продавцом (наличными денежными средствами, платежной картой, безналичным переводом на счет Продавца и 

т. п.). 

4.5. Продавец выдает Покупателю документы, подтверждающие оплату и передачу Нового оборудования: кассовый чек и/или товарный чек 

(для Покупателя – физического лица) либо счет-фактуру (для Покупателя – юридического лица) на стоимость Нового оборудования с учетом 

Скидки, а также, при необходимости, акт приема-передачи Нового оборудования. По требованию Продавца или Покупателя также может 

оформляться акт приема-передачи Старого оборудования. 

 

 5. Обязанности Продавца 

5.1. Передать Покупателю Новое оборудование, соответствующее согласованным характеристикам (модель, комплектность), в срок и на 

условиях, согласованных Сторонами. 

5.2. Принять от Покупателя Старое оборудование при выполнении условий настоящего договора и требований Программы. 

5.3. Предоставить Покупателю Скидку в установленном размере путем уменьшения цены Нового оборудования. 

5.4. Оформить необходимые документы, подтверждающие продажу Нового оборудования Покупателю и прием Старого оборудования от 

Покупателя. 

5.5. После получения от Покупателя полной оплаты стоимости Нового оборудования (с учетом Скидки) передать Новое оборудование в 

собственность Покупателя в порядке, предусмотренном договором. 

5.6. Не оказывать предпочтения одному Покупателю перед другим при заключении настоящего публичного договора при наличии 

возможности предоставить Покупателю Новое оборудование на условиях Программы (в соответствии с требованиями ст. 387 ГК РК). 

 

 6. Обязанности Покупателя 

6.1. Передать Продавцу Старое оборудование, принадлежащее Покупателю на праве собственности и свободное от прав и претензий третьих 

лиц, в сроки и по адресу, согласованным с Продавцом. 

6.2. Обеспечить демонтаж (снятие) Старого оборудования из места его установки (если оно было установлено) для последующей передачи 

Продавцу, если иное (например, услуга Продавца по демонтажу) не предусмотрено отдельной договоренностью с Продавцом. 

6.3. Оплатить стоимость Нового оборудования за вычетом Скидки в порядке и сроки, установленные настоящим договором, либо 

дополнительно согласованные с Продавцом. 

6.4. Принять (получить) от Продавца Новое оборудование в согласованном месте и подписать при необходимости документы, 

подтверждающие его получение. 

6.5. Если Покупатель является юридическим лицом либо действует через представителя, обеспечить наличие надлежащим образом 

оформленных документов, подтверждающих полномочия лица, передающего Старое оборудование и/или получающего Новое оборудование 

от имени Покупателя (например, доверенности). 

 

 7. Права Продавца 

7.1. Проверять принадлежность Старого оборудования Покупателю и соответствие такого оборудования условиям Программы, а также 

запрашивать у Покупателя документы, подтверждающие право собственности на Старое оборудование (при необходимости). 

7.2. Отказаться от заключения договора (от принятия Старого оборудования и предоставления Скидки) в случае, если Старое оборудование не 
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соответствует условиям Программы (не относится к категории товаров, участвующих в Программе, или не отвечает установленным 

требованиям), либо если Покупатель не предоставил документы, подтверждающие права на Старое оборудование (в случаях, когда это 

требуется), либо если имеются основания считать, что Старое оборудование приобретено незаконно или обременено правами третьих лиц. 

7.3. Определять размер Скидки за Старое оборудование по своему усмотрению в рамках условий Программы и сообщать информацию о 

размере Скидки Покупателю до заключения договора. 

7.4. Требовать от Покупателя исполнения его обязательств, предусмотренных настоящим договором, включая передачу Старого оборудования 

надлежащим образом и полную оплату стоимости Нового оборудования (с учетом вычета Скидки). 

7.5. Привлекать третьих лиц (партнеров, перевозчиков, сервисные службы) для проверки технического состояния, оценки и/или перевозки 

Старого оборудования, а также для доставки и передачи Нового оборудования Покупателю, без дополнительного согласования с 

Покупателем. 

 

 8. Права Покупателя 

8.1. Требовать от Продавца исполнения обязательств по передаче Покупателю Нового оборудования в согласованный срок и предоставления 

Скидки в согласованном размере при выполнении Покупателем условий настоящего договора. 

8.2. Получить от Продавца надлежаще оформленные документы, подтверждающие приобретение Нового оборудования и передачу Старого 

оборудования. 

8.3. В случае обнаружения недостатков (дефектов) в Новом оборудовании потребовать от Продавца исполнения гарантийных обязательств 

или других предусмотренных законодательством мер (включая ремонт, замену или возврат товара в порядке, установленном 

законодательством РК о защите прав потребителей и/или условиями гарантии производителя). 

8.4. Отказаться от заключения договора (не осуществлять акцепт Оферты), в том числе отказаться от передачи Старого оборудования или от 

приобретения Нового оборудования, до момента совершения действий, указанных в п. 3.1 настоящего договора, если условия Программы или 

размер предлагаемой Скидки не устраивают Покупателя. 

8.5. Получить Новое оборудование с установленной изготовителем гарантией и в комплектности, предусмотренной документацией, а также 

требовать от Продавца предоставления необходимой информации о товаре, предусмотренной законодательством (включая инструкцию по 

эксплуатации на русском и государственном языке, сведения о сертификации и др.). 

 

 9. Ответственность сторон 

9.1. За неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательств по настоящему договору Стороны несут ответственность в соответствии с 

законодательством Республики Казахстан и условиями настоящего договора. 

9.2. Риск случайной гибели или повреждения Старого оборудования несет Покупатель до момента передачи данного оборудования Продавцу. 

С момента передачи Старого оборудования Продавцу риск случайной гибели или порчи этого оборудования переходит к Продавцу. Риск 

случайной гибели или повреждения Нового оборудования переходит к Покупателю с момента передачи Нового оборудования Покупателю. 

9.3. Покупатель гарантирует, что на момент передачи Старого оборудования Продавцу указанное оборудование принадлежит Покупателю на 

праве собственности, не заложено, не находится под арестом, не числится в розыске и свободно от любых прав третьих лиц. В случае 

предъявления третьими лицами претензий в отношении Старого оборудования, уже переданного Продавцу, Покупатель обязуется 

урегулировать такие претензии своими силами и за свой счет, а также возместить Продавцу все убытки, понесенные в связи с предъявлением 

таких претензий. 

9.4. В случае нарушения Покупателем обязательств по передаче Старого оборудования и/или оплате стоимости Нового оборудования 

Продавец вправе приостановить исполнение своих обязательств или отказаться от исполнения договора в одностороннем порядке. Если 

Покупатель уже передал Старое оборудование, но не произвел оплату Нового оборудования в установленном договором порядке, Продавец 

вправе удерживать Новое оборудование и не осуществлять его передачу Покупателю до получения полной оплаты либо расторгнуть договор и 

вернуть Покупателю переданное Старое оборудование. 

9.5. В случае нарушения Продавцом обязательств по передаче Нового оборудования после получения от Покупателя оплаты и Старого 

оборудования, Покупатель вправе потребовать от Продавца передачи оплаченного товара в разумный срок либо расторжения договора и 

возврата уплаченных денежных средств, а также возврата Старого оборудования (если это возможно) либо возмещения стоимости Старого 

оборудования (в размере предоставленной Скидки). 

 

 10. Порядок разрешения споров 

10.1. Все споры и разногласия, возникающие из настоящего договора или в связи с ним, подлежат урегулированию путем переговоров между 

Сторонами. В случае невозможности урегулирования спора путем переговоров он подлежит рассмотрению в судебном порядке согласно 

действующему законодательству Республики Казахстан. 

 

 11. Прочие условия 

11.1. Во всем, что не урегулировано настоящим договором, Стороны руководствуются нормами действующего законодательства Республики 

Казахстан. 
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11.2. Акцептуя настоящую Оферту, Покупатель подтверждает, что полностью ознакомился с условиями данного договора, правилами 

Программы трейд-ин, характеристиками и стоимостью выбранного для приобретения Нового оборудования, и полностью принимает условия 

договора. 

11.3. Настоящий договор (Оферта) не требует подписания Сторонами и имеет юридическую силу без его подписания. Однако по требованию 

Покупателя Стороны могут оформить отдельный письменный договор купли-продажи на условиях настоящей Оферты. 

 

 

Покупатель: 

TOO WGROUP LTD 

БИН: 250340016374  

БЕК/КБЕ: 17  

банк: АО "Банк ЦентрКредит"  

БИК: KCJBKZKX  

ИИК: KZ288562203144798064  

Юр. Адрес: Г.АЛМАТЫ, АУЭЗОВСКИЙ РАЙОН, Микрорайон 6, дом 26А, кв. 49 

 

 

 

Директор                 Петрушин В.В. 

 

Настоящий Договор удостоверен Покупателем с использованием средств факсимильного копирования подписи, о чем Продавец 

уведомлен, и подтверждает, что не имеет сомнений в подлинности и легитимности настоящего Договора.



5 
 

 


